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广东冠昊生物科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2013-004 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 
财富证券：何暢、汤佩徽 

时间 2013-5-14 上午 10:00 

地点 广州市萝岗区玉岩路 12 号公司 405 会议室 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理、财务负责人兼董事会秘书 周利军先生 

董事会办公室助理 甘荣女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次活动主要采用解答投资者提问的方式进行，本次活动

的会谈纪要如下： 

投资者：根据公司年报数据显示，脑膜建销售收入增长，

其它两个产品是下降的，主要是什么原因？ 

冠昊生物：公司的胸膜建和护创膜属于创新性的产品，一

些医生还不知道有这些生物材料的产品，医生对于这类新的产

品都需要一定的时间来认识与接受，所以推广需要一定的时

间。 

胸膜建上市已三年多，销售增长情况总体上不尽人意，公

司正从拆证和加强临床应用推广等方面开展工作。2012 年重



新换注册证，4 季度，调整了该产品营销团队，目前正在积极

开展相关工作。 

护创膜在其适用范围中属于创新产品，国家相关部门近些

年没有大范围更新收费目录，故其销量受适用病例（重大烧烫

伤）的偶发性影响。另外，去年在个别销量较好的医院因收费

目录问题暂停使用，目前已解决该问题。 

投资者：脑膜的市场占有率多大？ 

冠昊生物：脑膜建占主流市场的 40％~50％，公司正通过

“适宜计划”向基层医院推广。 

投资者：脑膜的手术难度大吗？对手术的环境要求高吗？ 

冠昊生物：脑膜建主要适用于开颅手术，一般能做开颅手

术的医生就能使用我们的产品。对于手术的环境要求，县级及

以上的医院应该都可以。 

投资者：公司产品与进口产品的价格相差多少？ 

冠昊生物：与进口产品价格差不多。 

投资者：我们留意到公司有出 B 型脑膜，在使用与价格

上有什么不同吗？ 

冠昊生物：P 型主要是猪源，B 型主要是牛源。公司考虑

一是动物疫情，二是有些宗教信仰的人就不使用猪源产品。两

者在价格和基本功能使用上是相近的，基本可以互相替代。 

投资者：公司近期来访调研人员多吗？ 

冠昊生物：四月份共接待了两批调研人员，公司在互动平

台上的回复比较多，广东证监局统计了 2012 年辖区上市在互

动平台上的被提问数及回复率，我司共回复 849 条提问，回复

率达 99.99％，排名广东辖区第一。 

投资者：公司新产品有何进展？ 

冠昊生物：公司正在申报的产品是组织补片。 

投资者：组织补片主要有哪些应用？ 

冠昊生物：组织补片主要应用于整形美容外科手术。 



投资者：公司在研的鼻梁假体目前进度如何？ 

冠昊生物：公司在做鼻梁假体试验时发现仍有不足的地

方，所以暂停临床试验，该项目目前还在研究中。 

投资者：护创膜和胸膜有进行招标吗？ 

冠昊生物：因各地医保政策涉及医疗器械的相关规定有差

异，公司产品在各地是否属于医保目录内及报销比例均有所不

同，在公司产品销售区域内，存在有的地区属于医保目录内且

报销比例较高的情形，亦存在不属于医保目录的情形。 

投资者：如果不使用护创膜的话可以使用什么产品？ 

冠昊生物：可以替代异体皮，若使用猪皮和敷料的效果则

不好。 

投资者：公司产能的运用率是多少？ 

冠昊生物：公司目前的产能运用率很高，新的生产场地尚

待注册后再投入使用。 

投资者：新厂房什么时候能获批呢？ 

冠昊生物：GMP 已经通过验收，医疗器械产品都需要申

请新增生产地址注册，预计年底前能完成。 

投资者：跟强生的产品有什么区别？ 

冠昊生物：原材料完全不一样，强生的产品是高分子材料，

我们公司产品采用的是生物材料，具体情况请详阅招股书。 

投资者：新产品除了组织补片外还有什么在研产品进度比

较快的？ 

冠昊生物：目前有骨修复材料在进行临床试验。 

投资者：骨修复材料主要使用什么材料？ 

冠昊生物：主要是牛的组织。 

投资者：组织补片大概什么时候能获批？ 

冠昊生物：预计年底。 

投资者：公司每年研发投入的占比是多少？ 

冠昊生物：公司将研发投入控制在销售收入的 15％以内。 



投资者：公司关于产品销售目前有无新的推广想法？ 

冠昊生物：公司坚持以市场为导向进行学术推广。 

投资者：服务配送、代理分销各占比是多少？ 

冠昊生物：2012 年的数据显示，服务配送大概占 40％，

代理分销占 60％，公司以前年度的销售模式大概是各一半。 

投资者：代理分销的毛利率会不会低于服务配送？ 

冠昊生物：是。 

投资者：公司享有哪些税收优惠政策？ 

冠昊生物：主要是高新技术企业的减免、研发费用的加计

扣除和增值税简易办法征收等政策。 

投资者：销售有季节性吗？ 

冠昊生物：总体上各季度变化不明显，可能择期手术多数

会选在秋季等不易感染的季节。 

投资者：产品库存时期有多长？保质期有多少？ 

冠昊生物：产品库存正常为三个月左右，最长的有效期为

三年。 

投资者：公司还有多少需折旧摊销的费用？ 

冠昊生物：公司目前还需要折旧摊销的项目主要是两个募

投项目无菌生物护创膜高技术产业化工程和营销网络扩建，固

定资产大概还有四五千万没有投入使用。 

投资者：国内跟公司产品类似的高分子材料产品都是进口

吗？ 

冠昊生物：不全是 

投资者：胸膜的终端价格是多少？ 

冠昊生物：病人普遍使用的是 4×6 的规格，医院终端价

大概是四五千，我们给代理商的价格大约是终端价的三分之

一。 

投资者：胸膜的推广目前有什么新进度？ 

冠昊生物：胸膜目前在进行疝修补方面的临床推广。 



投资者：公司是否有收购意向？ 

冠昊生物：通过收购兼并实现公司的快速扩张，是公司的

战略之一。 

投资者：公司上市以来产品有没有降价？ 

冠昊生物：上市以来，公司没有进行过产品降价。 

附件清单 无 

日期 2013 年 5 月 15 日 

 


