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广东冠昊生物科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2012-005 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

国泰基金：张玮、邓时锋、杨飞、陈辞行 

广发证券：倪婧 

时间 2012-11-8 下午 

地点 广州市萝岗区玉岩路 12 号公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长、总经理 朱卫平先生 

副董事长、首席技术官 徐国风先生 

副总经理、董事会秘书 赵文杰先生 

证券事务专员 李昆先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次活动主要采用解答投资者提问的方式进行，本次活动的会谈

纪要如下： 

投资者：我们也是持有一部分公司股票，也比较看好公司未来的

成长，但是公司前段时间可能遭遇股东减持等事情，所以我们也想来

看看，多了解公司，听听公司未来的发展的看法。 

冠昊生物：我们也很感谢诸位投资者对公司的信任与理解，我们

非常欢迎投资者来公司调研了解情况。应该说，我们对于公司保持一

个长期稳步增长还是很有信心的，我们也希望投资者能更关注公司的

长期投资价值。相信公司在未来不会让诸位失望的。 

投资者：之前二、三股东包括一部分高管之前减持了，会不会导

致其工作中不如以往那么勤勉尽职了？ 

冠昊生物：我们认为股东在合法合规的前提下减持是出于自己个

人考虑的，这个公司也能理解。您说的勤勉尽职的问题，我们首先表



示高管的减持并不代表他们不看好公司未来的发展或有所懈怠，我作

为公司董事长肯定是要保证整个公司管理团队的勤勉尽职。 

投资者：现在我们主导产品还是比较单一的，我想知道公司的研

发产品梯队如何，我们新产品的研发状况以及新产品推广上我们的营

销团队会不会遭遇一些障碍？ 

冠昊生物：首先说我们现有已上市产品，脑膜确实是我们公司销

售收入中占比较大的一块，但我们护创膜和胸普膜目前也在开拓市场，

像目前我们胸膜正在做一个拆证工作，使得推广上更有针对性，因此

我个人认为胸膜这个产品未来能带来新增长点的。然后是现在的在研

产品我们目前正在按计划有序展开研发工作。最后您提到了这个销售

团队的问题，应该说公司目前还是一个技术与产品的公司，通过销售

实现技术与产品的价值，以前脑膜产品主要是在神经外科进行销售，

未来产品可能涉及许多其他科室，公司在每一个科室都建立一个营销

团队可能有些浪费资源，因此公司也在考虑和其他方面进行一些合作，

根据市场情况争取把最优秀的资源集合起来推广公司的产品。同时我

们也会加强现有销售团队的建设。 

投资者：我之前看见我们有个副总郭晓明辞职，是什么原因？ 

冠昊生物：郭晓明主要是由于个人身体原因，今年做了冠脉搭桥

手术，身体无法承担更多管理方面的职责，因此辞去了副总职务，目

前只负责公司的部分科研指导工作。 

投资者：徐总您对公司的研发规划能不能做一些简单的介绍，因

为我们对于这些比较专业的问题还是比较陌生的。 

冠昊生物：应该说我们的研发还是按计划有序进行，但我们的产

品材料，放到国际上也是比较新兴的材料，所以在临床推广、让医生

接受等方面花费的时间比我们之前预期的长，产品需要一段时间让市

场慢慢了解与接受。比如有些医生对我们的产品的再生功能半信半疑，

很多医生需要试用观察，而且这个时间还不算太短。 

投资者：研发项目有没有很不顺利被砍掉的。 

冠昊生物：应该来说研发没有很不顺利的，但是有一些项目因为

市场原因等其他因素研发进度放缓，但我们的产品的临床疗效应该来

说都是很好的。 

投资者：现在产品研发效率如何？ 

冠昊生物：应该说上市以后产品研发受到了一定限制，因为要考

虑研发投入和利润之间的关系，研发费用上升这样就使得利润降低了，

许多投资者不希望公司利润太低，所以我们就必须控制研发费用，形

成一个梯队式研发。 

投资者：那最近有什么产品可以比较快的推出。 

冠昊生物：组织补片，预计今年年底可以上报药监局，这个产品

主要是用于整形美容方面的。 

投资者：我们的产品研发是否有依托海外实验室等一些力量呢？ 

冠昊生物：主要是还是我们自己进行研发，因为我们是一个自主

研发的技术，当然我们也和一些海外科研机构有一定合作。 

投资者：我看见有些技术没申请专利，是因为为了防止技术泄密

么？我们的产品的知识产权如何保护？ 



冠昊生物：我们有两个方面的保护，一般的专利人员可以通过推

测仿制出来的技术我们就申请专利，有些技术只是讲个原理，很难推

测出怎么做到的，我们就作为专有保密技术，我们公司有完整的专利

技术保密规定和程序，而且生产研发过程中的保密流程做的很好。 

投资者：您觉得接下来公司哪些产品比较有市场呢？ 

冠昊生物：目前来说，公司未来三年比较注重整形美容市场以及

妇科盆底重建这两方面。这两块的市场应该说还是很大也很适合公司

产品的。 

投资者：其实目前公司高管和二、三股东减持也造成一些股民对

公司的信心不足，您有什么看法？ 

冠昊生物：我个人不是很理解市场对于公司高管减持的反应这么

大，我个人觉得高管减持并不代表不看好公司未来，而且二、三股东

作为创投，减持也是很正常的收回投资收益的行为。并且公司的基本

面并没有太大的变化。我们认为，一个发展过程中的公司，在发展的

不同阶段都需要不同的投资者提供不同的支持和力量，相关投资者的

变化是正常的。 

投资者：在公司研发这方面，徐总您这一块有没有培养接班人？ 

冠昊生物：徐教授的儿子徐斌先生是公司的常务副总，目前具体

负责公司的日产研发和生产保密工作，并且，徐教授的身体目前非常

健康。而且，我们还有一个非常不错的研发团队，有博士等许多科研

人员负责不同的研发工作。 

投资者：目前脑膜有一些什么增长点？ 

冠昊生物：主要是向基层医院的推广，我们与中华医师协会有一

个合作，适宜计划，通过他们这样一个平台推广我们的产品与技术，

而且应该说目前取得了很好的成效。 

投资者：郭晓明的辞职会不会对公司的研发产生影响？ 

冠昊生物：首先郭晓明还依然担任公司研究院副院长，而且我们

公司的产品研发是一个整个研发团队，我们研究院拥有四十多位同事，

在徐教授的领导下开展各项产品和技术的研发工作，应该说目前公司

的研发没有受到影响。 

投资者：我们脑膜产品的竞争对手大概是一个什么情况？ 

冠昊生物：应该说目前公司占国内脑膜市场接近一半的市场占有

率，国内比较大的竞争对手包括一些国内和跨国公司。 

投资者：那么我们的产品在技术上有什么优势，可以占这么大的

比重呢？ 

冠昊生物：我们产品采用了生物材料，做生物材料最大的难题就

是一个是排异反应，一个是生物组织稳定性不够强，我们研发了一套

技术来克服生物组织的这些问题，经过我们的技术处理的生物组织，

稳定性较强，不会引发人体的排斥反应，同时还可以诱导人体自体组

织的再生，应该说，我们的技术在国际上都是处于领先地位的。 

投资者：公司的产品出口方便么？ 

冠昊生物：应该说出口不难，但是这个在各国都属于许可经营，

比如到美国要 FDA 认证、到欧盟要 CE 认证，而且各地的审查的标准

都不一样，这个要看具体情况。 



投资者：那整形美容方面的销售团队与我们现在是否有区别？ 

冠昊生物：整形美容这一块未来应该说逐步转向代理分销模式，

因为整形美容在整个中国来说没有绝对的权威，所以和之前脑膜产品

在推广上是有区别的。 

投资者：那公司的产品在整形美容的市场上有什么优势和劣势

呢？ 

冠昊生物：优势还是说，我们的产品可以诱导再生，最后长出一

层人体自身组织，可以提高病人的术后生活质量，怎么说呢，绝大部

分人应该觉得自己自身生长出来的组织比外来的异物要好吧？ 

投资者：谢谢几位的解答。 

冠昊生物：也感谢您对冠昊生物关注，提醒一点，如果要出具报

告或文章，建议事先与我们进行沟通，避免出现引起误解或不对的地

方。再次感谢。 

附件清单  

日期 2012 年 11 月 12 日 

 


